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CEPYME presenta el numero 1 de su Monitor de morosidad empresarial, uno de
los instrumentos de la estrategia desplegada por esta organizacion, tras el encargo
recibido de la Comisiéon Europea, que confi6 a CEPYME la mision de seguimiento y
vigilancia de la morosidad. En el Il trimestre de este afio, en un contexto de elevado
endeudamiento general mezclado con una tenue confianza en el fin de la recesion,
la morosidad empresarial sigue descendiendo, si bien hay que situar este desarrollo
en registros record de adelgazamiento del tejido empresarial, contraccion del giro y
el descuento comercial y escasez y carestia del crédito. Sélo el coste anual del retra-
so de los pagos respecto al plazo legal arroja un montante de casi 1.200 millones de
euros, pudiendo situarse el valor de los impagos en cifras sensiblemente mayores.

Claves de la morosidad

Jesus Terciado. Presidente de CEPYME

en el trimestre

n un contexto caracteriza-

do en lo financiero por el
elevado endeudamiento de to-
dos los agentes econémicos y
la creciente tasa de morosidad
de las entidades financieras vy,
en lo econdémico, por el anun-
cio del final de la recesion, la
erosion de la demanda de las
empresas y el desempleo ma-
sivo, la morosidad inter em-
presarial sigue descendiendo
en el Il trimestre del afio.

| Indicador Sintético de

Morosidad ~ Empresarial
(ISME) de CEPYME desciende
en el lITR13 en 1,3 puntos,
acumulando 8,7 puntos de
caida desde el IVTR1O0.

Tanto el descenso del pe-
riodo medio de pago de

los créditos comerciales como
la ratio de créditos comercia-
les pagados con retraso des-
cienden en este trimestre (0,5
dias y 1,5 puntos porcentua-
les, respectivamente) sobre el
trimestre anterior.

etréds de estos desarro-

llos, sin embargo, se
encuentran la contraccion del
giro y el descuento comercia-
les, la seleccion de clientes
mas solventes y la escasez y
carestia del crédito, problemas
gue aguejan cada vez mas a
las empresas que sobreviven.

| crédito comercial otorga-

do por las empresas espa-
folas a otras empresas cliente
ascendia en el Il trimestre del
afno a 334 mil millones de euros
(contra 554,3 en el Il trimestre
de 2008). Estimamos que 222
mil millones de los anteriores
presentaban retrasos de pago
respecto a su vencimiento.

| coste financiero de esta

deuda comercial, para el
conjunto del afio, se estima
que como minimo asciende a
1.900 millones de euros, de
los cuales 1.200 millones es-
tarfan afectados a la parte del
crédito comercial en retraso de
pago (respecto al plazo legal)

| patrén de reduccion

progresiva del plazo me-
dio de pago observado en el
Il trimestre se da entre todo
tipo de empresas, sea por
tamanfo, localizacion geogra-
fica o rama de actividad.

L as experiencias de impa-
go de efectos denuncia-
dos, por su parte, se acerca-
ban en agosto pasado a los
1.000 dias de retraso, con
una tendencia creciente, si
bien las grandes empresas
estaban ya revertiendo dicha
tendencia.

L a contencion de los di-
versos indicadores utili-
zados para la medicion de la
morosidad es generalizada.

Segundo trimestre.
Octubre 2013

/

Indicador ISME
de morosidad empresarial

NOTAS:

Ver ficha metodo-
légica para defini-
cién del ISME

FUENTE:
CEPYME y
elaboracién propia.

NOTAS:

Ver ficha meto-
dolbgica para
definicién del
PMP y del ratio de
morosidad

FUENTE:
CEPYME y
elaboracién propia.

El Indicador ISME de CEPYME adopta en el segundo trimestre del afio un valor de 91,3
registrando una caida trimestral de 1,3 puntos. Esta mejora se produce en un trimestre
todavia recesivo para el PIB y el empleo con el consiguiente retraimiento del giro comercial.
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Los dos indicadores simples del ISME contribuyen a la mejora observada. Por un
lado, el periodo medio de pago (PMP) desciende a 81,6 dias con una caida de 0,5

dias respecto al trimestre anterior.

Incidencia y duracién de la morosidad

Periodo medio de pago (dias)
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Por otro lado, la ratio de morosidad desciende también pasando al 66,5% en el Il
trimestre con una caida trimestral de 1,5 puntos porcentuales y una caida acumu-
lada de 6,5 puntos desde el IV trimestre de 2010. Ambos resultados, que se vienen
observando en los Ultimos trimestres se dan, en buena medida, a causa de la des-
aparicion de las empresas mas endeudadas, la seleccion de clientes y la reduccion
del giro, el descuento y el crédito comerciales.
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Analisis agregado
de la morosidad

NOTAS:

(1) Ver ficha meto-
dolégica para su
definicién

FUENTE:

Banco de Espana,
CEPYME y
elaboracién propia.

NOTAS:

(1) Ver ficha meto-
dolégica para su
definicién

(2) Diferencia de

los dos anteriores

FUENTE:
CEPYME y
elaboracién propia.

En el Il trimestre del afio (partidas pendientes de cobro) se situd en los 334,1 mi-
llardos de euros, 48,1 millardos menos que un afio antes.

Utilizando informacion parcial de experiencias de pago aportada por las entidades
colaboradoras, se puede estimar qué proporcion de esta deuda comercial incurre
en retrasos de pago respecto a su vencimiento (no legal). Esta estimacion, del
66,5% en el Il trimestre, arroja un saldo de deuda en retraso de pago de 222,2
millardos de euros, 85 millardos de euros menor que en el |l trimestre de 2011.

Incidencia de la morosidad empresarial en Espana

mog  NITO9  WT10  WT11  IT12 IIT13

Crédito Comercial (mm €) (1) 5543 4911 4492 4196 3822 3341
Créd. Com. en retraso de pago (1) n.d. nd. nd. 3071 2754 2222
Ratio de retraso de pago (1) n.d. nd. nd. 732% 721% ©6,5%

Notese que el crédito comercial por parte de proveedores se ha reducido enorme-
mente desde antes del inicio de la crisis (IITRO8), determinando esta caida de la
morosidad empresarial igualmente relevante.

Pero también se han reducido los periodos de pago que se pueden observar en
las experiencias de pago entre las empresas, segun los datos aportados por las
entidades colaboradoras. En efecto, el periodo medio de pago se ha reducido con-
siderablemente desde antes de la crisis, incluso en el |l trimestre del presente afio
muestra una vigorosa caida frente al registro de un afio atras.

Duracién de la morosidad empresarial en Espaia

mos  WTOS W10 WT11  IT12 IIr13
Pericdo medio de pago (PMP) (1) 1158 1001 951 88,1 843 816
Pericdo legal de pago (PLP) (1) 600 600 600 600 600 60,0
Retraso sobre el PLP (2) 558 401 35,1 28,1 243 216

Los periodos legales de pago se han venido haciendo mas estrictos desde la en-
trada en vigor de la Ley 15/2010, lo que ha reforzado esta tendencia tanto como la
dindmica, fuertemente en descenso, del giro comercial en los Ultimos afios. Para
una mejor comparacion y a efectos de la estimacion homogénea del coste de la
morosidad, sin embargo, se ha supuesto un periodo legal de pago homogéneo de
60 dias, como se refleja en el cuadro anterior.

Segundo trimestre.
Octubre 2013

-y

NOTAS:

(1) Ver ficha meto-
dolbgica para su
definicién

FUENTE:

Banco de Espana,
CEPYME y
elaboracién propia.

Las elevadas cifras de giro comercial, en retraso de pago o no, en cualquier caso,
dan cuenta de la relevancia que este tipo de financiacion tiene para las empresas.
Desde luego para las empresas deudoras, que disfrutan de una financiacion para
su circulante sensiblemente menos onerosa (con excepciones) gue la financiacion
bancaria. Mientras que las empresas acreedoras incurren en un coste de oportu-
nidad por la financiacién que otorgan a sus clientes. Ello implica, siquiera desde
un criterio de imputacion contable, que el crédito comercial y, sobre todo, la moro-
sidad empresarial, tiene un coste potencialmente elevado también.

Utilizando el criterio de la ratio de morosidad, los periodos medios de pagoy el pla-
z0 legal de pago antes comentado es posible hacer una estimacion del coste que
como minimo representa la morosidad en Espafa, (puesto que, con la informacion
disponible, no es posible determinar una medida exacta de todas las operaciones
que estan fuera del plazo legal).

Como puede verse en el cuadro siguiente, el conjunto del crédito comercial inter empre-
sarial tendria en el Il trimestre del afio un coste imputado de 1.886,6 millones de euros,
mientras que el coste imputado de la parte de dicho crédito en retraso de pago ascenderia
hasta los 1.150,4 millones de euros. Los tipos de interés legales del dinero y de demora,
apenas han variado apenas en los Ultimos afios aunque el de demora ha aumentado en
2013 en ocho décimas porcentuales.

El coste de la morosidad. Millones de euros

IIT11 IT12 Im13
Deuda comercial (1) 419.628 382189 334.124
Coste financiero de la deuda comercial (1) 26313 2.169.0 1.886.6
Deuda comercial con retraso de pago (1) 307.145 275.390 222.162
Coste deuda en retraso de pago (1) 1.891.7 1.466,7 1.150 4
Tipo de interés legal del dinero (1) 40 40 40
Tipo de interés legal de demora (1) 8,0 8,0 8.8
Tipo de interés legal ponderado (1) 6.9 6,9 7.2

No cabe, pues, confundir la imputacion de coste que se puede hacer al conjunto del
giro comercial con la de aquella parte de dicho giro que se encuentra en retraso legal
de pago (nuestra definicion de morosidad, ver ficha metodoldgica en la pagina 13).

Puede observarse también que el coste imputado de los retrasos de pago en el Il
trimestre de 2011 era sensiblemente superior al estimado para el mismo periodo de
este afio. Ello se debe, fundamentalmente, al descenso del periodo medio de pago
(respecto a los 60 dias legales adoptados) y al fuerte descenso del crédito comercial
de las empresas proveedoras a sus respectivos clientes empresariales.

Al mismo tiempo, la seleccion de las contrapartes en una operacion de crédito co-
mercial inter empresarial, esta siendo mas estricta, si nos atenemos a un rasgo muy
caracteristico del momento actual: la desaparicion de las empresas menos solventes
y la cancelacion de sus deudas con otras empresas, lo que reduce simultdneamente
el giro comercial, su proporcion en moray el PMP.

En un contexto de reducciéon de demanda, de fuerte endeudamiento financiero de
las empresas y de restricciones en el acceso al crédito, la pequefia y mediana em-
presa no tiene mas remedio que reducir su giro comercial evitando el impago por
parte de sus clientes.
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Perspectivas complementarias
de la morosidad

FUENTE:

Banco de Espana,
CEPYME y
elaboracién propia.

La morosidad empresarial, por otra parte, dada la dificultad para una definicion y
medicion precisa de la misma, debe representarse acompafada de otros indica-
dores directos o derivados disponibles en fuentes adicionales.

Efectos impagados a su vencimiento

La Estadistica de Efectos Impagados a su vencimiento del Instituto Nacional de Es-
tadistica, aporta una perspectiva de la morosidad basada en los flujos mensuales
de efectos (nUmero e importe) que llegan a vencimiento en el mes de referencia
y que resultan impagados a dicho vencimiento. Sin que sea posible extraer infor-
macion sobre la morosidad basada en el stock de crédito comercial moroso o el
plazo o retraso de pago a una fecha dada, que permitiese contrastar las fuentes
principales utilizadas en este Monitor, aporta una indicacién convergente de la
evolucién de la morosidad.

A agosto de este afo, el porcentaje de efectos comerciales (su valor) vencidos en
dicho mes que resultaron impagados a su vencimiento ascendia al 3,6%, mientras
gue su importe medio ascendia a 1.667 euros (ambos desestacionalizados me-
diante medias moviles de 12 meses), en gradual descenso desde agosto de 2012
y casi recuperando los registros de mediados de 2011 y previos a la crisis.

Efectos de comercio impagados (vencidos en cada mes)
(medias méviles 12 meses, no centradas)
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2.0% - % Efectos 'ln.pagados (valor) 1.000
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1.0% 500
0,0% rrrTTTTETTTTTTTTTT T T T T T T T T T T T T 0

Segundo trimestre.
Octubre 2013

FUENTE:
CEPYME y
elaboracion propia.

En este indicador de la morosidad, los registros mas problematicos se encuentran
justamente en el inicio y consolidacion de la severa recesion de 2008/2009, cuando el
porcentaje de efectos impagados superaba en 6% y el importe medio de los mismos
los 3.000 euros, casi el doble de los observados en la actualidad. El repunte de me-
diados de 2012 marca también la consolidacion de la segunda recesion de esta crisis.

La marcada correccion del indicador de efectos impagados desde finales de 2009
converge con la evolucion de los restantes indicadores de morosidad utilizados en
este Monitor y sirve para confirmar su validez general. Sin perder de vista, no obs-
tante, que el alivio experimentado por estos indicadores se debe a “la mala causa”.

La morosidad de los efectos denunciados

A su vez, una parte, menor aunque no despreciable, muy dificil de estimar en su
totalidad, de los efectos comerciales en mora se encuentra en situacion de extre-
mo retraso de pago, cuando no claramente al margen de cualquier expectativa.
Los datos aportados por las entidades colaboradoras, referidos a sus bases de
experiencias de cobro denunciadas, indican que este tipo de morosidad no esta
mejorando en los ultimos meses en todos los casos.

En efecto, en agosto pasado, el periodo medio de impago de este tipo de efectos
ascendia a 970 dias, es decir, 56,2 dias mas que un afio antes.

Periodo de pago (dias)
Media moévil de 4 meses no centrada
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Esta tendencia es generalizada para todos los tamafios de empresas excepto para
las grandes empresas deudoras que vienen disminuyendo la duracion del periodo
de impago a sus proveedores en la primera mitad del afio.

En esta situacion, en agosto del presente afio, se encontraban efectos por va-
lor (promedio de tres meses) de 13.185 millones de euros. Este stock se nutre
regularmente de nuevos efectos que pueden alcanzar los mil millones de euros
mensuales, si bien se registran salidas algo menores. La tendencia de estos flujos
y fondos, no obstante, es de alza en los Ultimos meses.
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(1) Media mavil
de 3 meses

FUENTE:
CEPYME y
elaboracién propia.

Flujos de fondos de Efectos Impagados
(importes, en millones de €) (1)

Stockmedioenel Altas porimpago Bajasporpagoen  Saldo (Altas -

mes enel mes el mes Bajas)
ago.-12 12.514,91 825,28 535,96 289,32
sep.-12 12.786,63 732,91 436,38 296,53
oct.-12 12.995,80 726,99 474,63 252,37
nov.-12 13.078,39 724,51 458,55 265,%
dic-12 12.981,00 601,86 553,31 48,55
ene.-13 12.637,53 483,47 777,74 23,27
feb.-13 12.225,19 479,04 762,14 283,09
mar.-13 11.979,9 433,47 607,60 -174,14
abr.-13 12.025,55 636,70 361,89 274,81
may.-13 12.505,53 1.122,9 433,39 689,60
jun.-13 12.957,62 1079,16 832,79 246,37
jul.-13 13.204,22 1.029,09 760,00 269,09
ago.-13 13.184.9 659,89 937,81 277,R

No debe perderse de vista que estas experiencias de impago son muy reducidas
en relacion al volumen total de crédito comercial, apenas un 4% del giro comercial
en el Il trimestre, siendo, ademas, muy problematico el atribuir a estos fondos una
probabilidad de impago final.

Segundo trimestre. ﬂ

Octubre 2013

Analisis sectorial de la morosidad
empresarial

FUENTE:
CEPYME y
elaboracién propia.

Evolucion del plazo medio de cobro
segun la rama de actividad

De nuevo en el plano de la morosidad general, la evolucion del periodo medio de co-
bro experimentado por las empresas acreedoras, en este caso, ha venido siguiendo
un patron sectorial muy similar al agregado. Naturalmente, hay ramas de actividad
en las que los pagos de clientes intervienen antes que en otras. Asi, a partir de los
datos de las entidades colaboradoras, se constata que, en el Il trimestre, el sector
de la distribucion alimentaria exhibia los plazos de cobro mas reducidos, 71,1 dias
(frente a 98,4 en el IITRO8), cuando el sector de la construccion y la promocion
inmobiliaria registraba plazos de cobro de 96,8 dias (frente a 139,4 dias en [ITROS).

Esta evolucion favorable generalizada encuentra algunas excepciones ocasionales
en el textil, la rama quimica y el conglomerado de otras ramas no explicitamente
representadas, pero apenas se observa ello en el Ultimo trimestre y en absoluto
contradice el patron general de descenso de la morosidad medida por el plazo me-
dio de pago desde antes de la crisis. Esta tendencia, por otra parte, es compatible
con el aumento que otros indicadores nos revelan sobre el porcentaje de efectos
impagados a su vencimiento o los importes afectados por la mora empresarial
en los peores momentos de la recesion de 2008/2009. Pese a que no exista una
comparabilidad estricta entre estos plazos y los que muestran las estadisticas de
la Central de Balances del Banco de Espafia, se observa una evolucion coherente
en ambas explotaciones.

Periodo medio de cobro de las PYMES
por rama de actividad (dias)

IITO8 IITO9 IIM10__IIT11  1IT12  1IT13

Construccioén y promocion 1394 116,7 110,3 104,6 103,2 96,8
Textil 1124 100,8 992 935 912 933
Otros 998 949 866 810 732 928
Siderometalurgia 115,7 104,4 100,1 91,6 86,4 81,7
Plasticos 106,4 100,3 98,9 88,7 81,8 80,5
Papel y Artes Graficas 1109 948 899 838 815 80,2
Maqui., Equ.i Eléc. y Electron.  116,7 100,6 954 86,6 83,6 795
Madera y Mueble 1121 976 931 848 822 77,2
Quimico 1124 943 91,3 825 746 769
Agroalimentario 106,1 924 855 783 759 746
Distribucion Alimenticia 984 845 804 757 780 711
Total 1158 100,1 951 881 843 816
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ANALISIS TERRITORIAL
DE LA MOROSIDAD EMPRESARIAL

Segundo trimestre.
Octubre 2013

FUENTE:
CEPYME y
elaboracién propia.

Evolucion del plazo medio de pago
segln el ambito geografico

En lo que se refiere al plazo medio de pago del deudor, por Comunidad Autbnoma,
se constatan diferencias entre los deudores de Aragén, con 70,5 dias de plazo de
pago en el Il trimestre del presente afio (frente a 107,6 dias en el [ITRO8), mientras
que en Extremadura, el plazo medio de pago del Il trimestre ascendia a 92,1 dias
(frente a 119,6 en el IITRO8).

Por otra parte, la dispersion de esta distribucion de plazos de pago en cada trimestre
(medida por la desviacion tipica de la distribucion espacial del PMP) ha venido dis-
minuyendo desde antes de la crisis hasta mediados de 2010, para volver a aumentar
desde entonces hasta el presente de manera regular. Esta divergencia reciente del
acortamiento del plazo medio de pago puede estar reflejando, en un analisis mas
fino, algunos rasgos que la salida de la crisis podria traer consigo.

Periodo medio de pago a las PYMES por CC AA (dias)

MO8 1MO9 1IT10  IIm11__ 1Im12 __1IT13

Extremadura 119,6 100,5 96,0 103,17 98,0 921
Andalucia 112,1 102,2 100,7 955 90,5 889
C. Valenciana 114,3 1029 942 88,7 873 87,9
Islas Canarias 130,0 107,5 986 946 89,3 86,7
Ceuta y Melilla 985 968 904 828 884 86,7
Region de Murcia 118,9 103,7 946 89,9 852 851
C. de Madrid 1234 103,0 970 909 87,1 84,7
La Rioja 107,6 946 938 87,3 86,5 83,7
P. de Asturias 1241 106,7 101,0 909 854 81,8
Islas Baleares 109,8 950 911 869 858 81,6
Cantabria 113,7 956 93,0 864 86,9 81,1
Castilla-La Mancha 113,7 976 915 821 80,3 798
Gallicia 1146 989 950 880 834 78,9
Cataluna 116,7 99,0 944 842 813 785
Pais Vasco 1132 99,2 96,3 86,6 81,7 77,3
C. Foralde Navarra 107,3 91,2 90,6 84,7 823 74,3
Castillay Leon 106,0 939 88,7 829 764 71,7
Aragon 1074 905 874 811 755 705
Total 1158 100.1 951 88.1 843 816

\ \_: \'\ \N‘\

ANALISIS DE LA MOROSIDAD EMPRESARIAL
POR TAMANO DE LA EMPRESA

FUENTE:
CEPYME y
elaboracién propia.

Evolucion del plazo medio de pago
segun el tamano de la empresa

Por ultimo, la evolucién del plazo medio de pago registrado por la empresa acree-
dora muestra que también en el Il trimestre de este aflo se mantiene el patrén
general de la morosidad empresarial. En particular, entre las Pymes, son las mi-
croempresas de menos de 10 trabajadores las que experimentan plazos de pago
menores en el Il trimestre igualmente en una senda decreciente.

Periodo medio de pago de las PYMES
por tamarno de la empresa (dias)

o8 1mo9 Wm0 1m11  Im12 713
Micro 1 -9 107,8 933 894 862 846 784
Pequeria 10 — 49 116,3 101,2 956 883 846 812
Mediana 50 — 249 121,0 _103,7 990 895 843 854
Total 1158 1001 951 881 843 81,6

Las empresas medianas presentan los plazos de pago mas alargados, si bien, su
reduccion desde el inicio de la crisis ha sido mayor, con una caida de 35,6 dias en
el periodo, frente a 29,4 dias en las microempresas.
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El contexto ciclico
de la morosidad empresarial

En el Il trimestre del afio, la economia espafiola experimentaba todavia un nuevo tri-
mestre recesivo, con una fuerte acumulaciéon de deuda por parte de todos los agen-
tes econdmicos, a duras penas reducida tanto por un mayor ahorro como a causa de
los impagos y quiebras de hogares y empresas. El desempleo seguia anclado en las
proximidades de los 6 millones de personas y las condiciones de demanda de bienes
y servicios que afrontaban las empresas no eran mejores, con la excepcion de la
exportacion, que las de trimestres anteriores. Las condiciones financieras generales
(situacion del sector financiero y prima de riesgo), sin embargo, venian mejorando
sensiblemente, pese a la dificultad de las empresas para el acceso al crédito, que
se mantenia asimismo excesivamente caro, especialmente para las pymes. En estas
circunstancias, la disminucion de los periodos medios de pago entre empresas es
una de las conclusiones mas inequivocas del analisis de la coyuntura de la morosi-
dad. Precisamente, una de las razones, resultante a su vez de la hondura de la crisis
econémica y financiera, es la caida observada en las operaciones de descuento
comercial, que a su vez se explica en buena medida por la elevacion de los requeri-
mientos que exigen las entidades financieras a la hora de aceptar efectos comercia-
les de sus operaciones. En este sentido, la débil recuperacién de la confianza en la
que sigue inmersa una amplia capa de empresas y entidades financieras ha inten-
sificado el proceso de seleccion en las relaciones comerciales inter-empresariales,
filtrandose el crédito comercial hacia los “buenos pagadores”.

Las expectativas para el lll trimestre combinaban en alguna medida la esperanza
de que la recesion estaba cerca de su final, como lo ha acabado confirmando re-
cientemente el Banco de Espafia. En este contexto, se ha abierto la puerta a una
mejora proxima de la confianza, por la que se debera transitar para que vuelva a fluir
el crédito, se recupere la demanda y se afiance la solvencia financiera, con el fin
de que empresas financieras y no financieras, clientes y proveedores restablezcan
la normalidad en sus relaciones comerciales. Hasta el presente, la relativa buena
noticia de que la morosidad inter empresarial venia disminuyendo se declinaba ine-
vitablemente en términos del pésimo sustrato econdmico y financiero de la actividad
empresarial. Es de desear que en adelante, a medida que se consolida una cierta
recuperacion, la morosidad inter empresarial siga descendiendo por “la buena cau-
sa” de que la solvencia y el crédito vuelven a las empresas y éstas afrontan progre-
sivamente una mayor y mejor demanda.

Segundo trimestre. ‘ "H
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7 Ficha metodologica

Coste de la Deuda en Retraso de Pago: Resultado de multiplicar el crédito
comercial en retraso de pago por el tipo de interés legal de demora vigente en
cada momento y por el cociente entre el RPL (en dias) y 365

Crédito Comercial en Retraso de Pago o en Mora: es la parte del crédito co-
mercial total que resulta de la ratio de morosidad. Este es un porcentaje del
crédito comercial que se encuentra en situacion de mora atendiendo a los
plazos legales establecidos por la normativa.

Crédito comercial total: Importe total de operaciones realizadas a crédito en-
tre sociedades no financieras, obtenido a partir de las Cuentas Financieras del
Banco de Espafia.

indice Sintético de Morosidad (ISME): Se trata de un indice sintético basado
en los indicadores simples del Periodo Medio de Pago y la Ratio de Morosidad,
compuestos ambos mediante una media aritmética (ponderaciones 0,5-0,5).

Morosidad Empresarial: La Ley 3/2004, de 29 de diciembre, define la “Moro-
sidad en las operaciones comerciales” como “el incumplimiento de los plazos
contractuales o legales de pago” (Art.2). esta es la definicién de “morosidad
empresarial” que se ha adoptado para el Monitor, en la vertiente de “plazos
legales”, ya que la informacién disponible no permite conocer los plazos con-
tractuales a los que los clientes y proveedores determinan sus pagos.

Periodo Legal de Pago (PLP): los sucesivos periodos de pago obligados por
la ley determinados por las normas legales vigentes en cada momento del
analisis.

Periodo Medio de Pago (PMP): el periodo medio de pago de todas las expe-
riencias de pago gestionadas por las entidades colaboradoras.

Ratio de morosidad: El porcentaje de los importes pagados fuera de plazo
registrados por las entidades colaboradoras sobre el importe total de pagos de
su base de experiencias de pago.

Retraso de Pago Legal (RPL): Diferencia entre el PMP y el PLP.

Tipo Legal Ponderado: La media ponderada del tipo legal del dinero y del tipo
legal de demora en la que las ponderaciones son, respectivamente, la propor-
cion del crédito comercial pagado en el plazo legal y del crédito comercial en
retraso de pago legal sobre el total del crédito comercial.
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El Monitor CEPYME

de Morosidad Empresarial —
Razon de ser

Uno de los problemas econdmicos que esta causando una mayor preocupacion en el
mundo empresarial es la elevada y persistente morosidad que impregna las relaciones
de pagos y cobros inter-empresariales y entre las empresas y las administraciones
publicas. Con objeto de medir rigurosamente y seguir con regularidad la evolucion de
este preocupante fendmeno nace el Monitor CEPYME de morosidad empresarial.

Sin duda, cada empresa experimenta de manera individualizada los retrasos, pac-
tados 0 no, en sus pagos a proveedores y cobros de clientes y, por lo tanto, esta en
condiciones de evaluar las consecuencias que este problema representa para ella
en términos de coste directo o de oportunidad y, especialmente, riesgo de liquidez,
solvencia vy, finalmente, quiebra. Pero el conocimiento preciso del fenémeno de la
morosidad empresarial, empezando por su propia definicion y medicion sistematiza-
da es algo muy diferente a la mera acumulacion de evidencia directa mas o menos
representativa de un fendbmeno general que, a todas luces, sin embargo, es grave.

Como ya se indica en la ficha metodolégica, el Monitor CEPYME de Morosidad Em-
presarial adopta un criterio amplio de morosidad, muy alejado de la definicion es-
tricta que aplica el sector bancario para los créditos morosos. Hay muchas razones
para ello, pero la principal radica en la naturaleza comercial (no financiera) de las
deudas entre empresas y entre éstas y las administraciones publicas. Los plazos
legales de pago, que no conllevan morosidad de ningln tipo, ya implican un coste
financiero de oportunidad (o directo si éste acude al descuento) para el acreedory
una financiacion gratuita para el deudor. Pero cualquier retraso, incluso pactado,
a partir de este vencimiento, implica algun tipo de morosidad méas o menos formal
0 rigurosa y, de nuevo, conlleva costes para el acreedor.

La razén de ser de este Monitor CEPYME de morosidad empresarial es pues la de
ofrecer a los asociados de nuestra organizacion a los responsables econdmicos,
a los expertos y a nuestra amplia comunidad de agentes sociales y econdmicos
una herramienta de seguimiento y contraste de este preocupante fendmeno que
agueja a las empresas, en particular a las pymes.

Pero es en el servicio a sus asociados, donde el Monitor CEPYME de Morosidad
Empresarial encuentra su principal razén de ser. A través de la informacion varia-
da, desagregada y sintética sobre la polifacética cuestion de la morosidad empre-
sarial, cada empresa puede situarse frente a la media general, sectorial o regional,
o frente a las manifestaciones extremas de la morosidad empresarial.

Por otra parte, este problema afecta también a las empresas europeas y la Comi-
sion Europea, a través de las iniciativas de su Vicepresidente Tajani, Comisario de
Industria y Emprendimiento, esta concitando la colaboracion de las asociaciones
empresariales para analizar, documentar y facilitar las soluciones que aminoren la
morosidad que sufre el tejido empresarial europeo. Para CEPYME, este “mandato”
€S Mas que un compromiso: es una obligacion y, a la vez, la oportunidad de con-
tribuir a una solucion europea del problema de la morosidad.

Siempre, mas alla incluso de las obligaciones legales, han existido entre las empre-
sas plazos de pago y cobro basados en la buena voluntad y la confianza mutuas
entre socios comerciales. Y asi debe seguir siendo a pesar de los dilatados plazos
que la crisis ha impuesto a todos con los consiguientes costes. Pero, si se mira
bien el “circulo de la morosidad”, se constata inmediatamente que, para cualquier
empresa, los retrasos en los cobros de sus clientes implican retrasos equivalentes
en los pagos a sus proveedores, y asi sucesivamente con un enorme despilfarro
de recursos y energias para las empresas a cambio de nada. Deben arbitrarse un
conjunto amplio y ambicioso de medidas de caracter legislativo y “extra-legislativo”
que reduzcan una buena parte del problema de la morosidad. En ausencia de
estas medidas, la lucha contra la morosidad y contra la “cultura de la morosidad”
sigue siendo una prioridad para CEPYME.
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